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  Un tempo, creare il proprio impero informatico significava diventare un’altra Microsoft o un altro Bill Gates. E ci voleva un sacco di tempo, un sacco di denaro e un sacco di risorse. 


  Al giorno d’oggi è semplice come accendere il computer. 


  Beh, forse non COSÌ semplice. Ma avere un computer è davvero tutto quello che serve per possedere, gestire e sviluppare un’impresa informatica. 


  Semplicemente con l’accesso a Internet… 


    Puoi fare brainstorming e sviluppare idee. 


    Puoi scoprire che tipi di prodotti esistono già o meno. 


    Puoi determinare esattamente cosa vuole e di cosa ha bisogno la gente. 


    Puoi individuare e assumere un programmatore. 


    Puoi creare la grafica software (o farla creare). 


    Puoi promuovere e vendere i tuoi prodotti finiti. 


  E quando rifletti sul fatto che puoi fare tutte queste cose senza abbandonare la comodità della tua casa, è davvero stupefacente. Inoltre il costo per creare e sviluppare i software non è neanche lontanamente paragonabile a com’era un tempo. 


  Invece di dover viaggiare a lungo o accontentarti di qualsiasi programmatore si trovi a distanza ragionevole da te (e di qualunque prezzo ti addebiti), puoi facilmente scegliere tra tutti i programmatori che vuoi in tutto il mondo. 


  Per ogni progetto che pubblichi, avrai numerosi professionisti che si contenderanno la tua attività, ciascuno cercando di fare un’offerta migliore dell’altro. E, in molti casi, questo significa finire con un’offerta più bassa di quella del primo che passa. 


  Ciò non vuol dire che devi scegliere l’offerta più bassa. Questa non deve mai essere la tua preoccupazione principale quando scegli un programmatore. Ma il fatto che i programmatori si trovino a competere in quel modo significa che alla fine potrai avere il miglior lavoro possibile svolto al miglior prezzo possibile. 


  Un altro vantaggio è il potenziale di guadagno. Benché vi siano numerosi modi in cui puoi far soldi online, nessuno di essi si avvicina quando calcoli la quantità di denaro che può essere generata dalla vendita di prodotti software. 


  E il vero beneficio del commerciare prodotti software è il fatto che non devi convincere a parole qualcuno per comprarlo. Il prodotto o soddisfa i bisogni o le necessità di un potenziale cliente, o non li soddisfa. 


  Con un e-book, per esempio, devi solitamente proporre ogni sorta di copia di vendita solo per 


  convincere la gente del perché dovrebbe comprarlo. Con un software è semplice come elencare tutte le sue caratteristiche ed i suoi vantaggi. 


  E, quando si arriva al punto, la gente che compra prodotti software non è affatto interessata ad ascoltare un discorso da venditore. Vuole semplicemente i fatti e nient’altro che i fatti… 


    Il prodotto ha tutte le caratteristiche che voglio / mi servono? 


    Il prodotto mi aiuterà a fare qualcosa più velocemente / facilmente? 


    Il prodotto è facile da installare? 


    Il prodotto è facile da usare? 


    Il prodotto funziona sul mio sistema operativo? 


    Il prodotto viene fornito con documenti di supporto? 


    C’è supporto tecnico? 


    Quanto costa il prodotto? 


    Ci saranno aggiornamenti futuri e sono gratuiti? 


  Questo è il tipo di domande che passano per la mente del tipico acquirente di software. Se sei in grado di fornire tutto quello che cerca a un buon prezzo, hai realizzato una vendita. Diversamente, passerà semplicemente a uno dei tuoi concorrenti. 


  Per avere successo nell’industria software, devi essere costantemente consapevole di quello che vuole e di cui ha bisogno la gente. Ma essere consapevole è solo l’inizio. È anche necessario creare prodotti di qualità in grado di soddisfare tutte, ma proprio tutte, le richieste della platea di acquirenti. E, in molti casi, superare di gran lunga le loro aspettative. 


  Nota, comunque, che ho usato la parola “qualità” in riferimento al creare i prodotti. 


  Questa è l’unica cosa assolutamente indispensabile in questo business. Se ti limiti ad andare in giro a produrre copie di bassa qualità di prodotti esistenti, o se sviluppi prodotti che non funzionano a dovere, tanto vale che lasci perdere. 


  Non avrai modo di farcela in questo business operando in quel modo. Ci sono decine di migliaia di persone che creano e sviluppano nuovi prodotti software. E ci sono milioni di prodotti che vengono venduti. Alcuni buoni, altri no. 


  Per entrare in competizione - per VINCERE - devi prenderla molto sul serio. 


  Devi ideare prodotti di buona e solida qualità che rendano contenta la gente che li acquista. 


  Se non sei in grado di farlo - se il tuo unico obiettivo è arricchirti rapidamente - non sopravviverai mai. 


  E certamente non avrai mai un buon guadagno. 


  Ma non soffermiamoci nemmeno su questo. 


  Ipotizziamo che tu sia uno dei “tipi giusti”, che speri di sviluppare la tua impresa informatica nel modo giusto. Che progetti di fornire prodotti innovativi, unici e con le qualità che Tizio o Tizia stanno cercando. 


  Detto questo… 
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