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"Behavioral Economics" taucht in die faszinierende Welt der menschlichen Entscheidungsfindung ein und lüftet die Geheimnisse hinter Entscheidungen, die sich oft der traditionellen ökonomischen Logik widersetzen. Erforschen Sie kognitive Verzerrungen, treffen Sie Visionäre wie Kahneman und Thaler und gewinnen Sie praktische Erkenntnisse für eine klügere Entscheidungsfindung. Dieses Buch ist Ihr Schlüssel zum Verständnis und zur Verbesserung der Entscheidungen, die Ihr finanzielles und persönliches Leben prägen. Begleiten Sie uns auf eine aufschlussreiche Reise, um die Geheimnisse hinter Ihren Entscheidungen zu lüften.

	





In einer Zeit, in der jede finanzielle Entscheidung von erheblichem Gewicht ist, ist das Verständnis der Feinheiten des menschlichen Verhaltens der Schlüssel zu besseren Entscheidungen. "Behavioral Economics", ein bahnbrechendes Buch, das Sie auf eine aufschlussreiche Reise mitnimmt, bietet eine fesselnde Erkundung der faszinierenden Verbindung zwischen Psychologie und Wirtschaft. Egal, ob Sie ein wissbegieriger Student, ein anspruchsvoller Profi oder einfach nur jemand sind, der sein Verständnis der menschlichen Entscheidungsfindung bereichern möchte, dieses Buch verspricht, die Art und Weise, wie Sie die Finanzwelt wahrnehmen und navigieren, zu verändern.

	 

	Begeben Sie sich auf die Reise

	 

	Die Reise beginnt mit einem umfassenden Blick auf das grundlegende Konzept der Verhaltensökonomie. Er befasst sich mit der faszinierenden Frage, warum wir oft Entscheidungen treffen, die sich der konventionellen ökonomischen Logik widersetzen. Wir laden Sie ein, das komplizierte Netz kognitiver Verzerrungen zu erkunden, eine Reihe von unbewussten mentalen Abkürzungen und emotionalen Auslösern, die unsere Entscheidungen leiten. Das Buch beleuchtet diese unsichtbaren Einflussfaktoren und zeigt, wie sie uns dazu bringen, Entscheidungen zu treffen, die manchmal unseren Interessen zuwiderlaufen.

	 

	Das Traditionelle in Frage stellen

	 

	Die Verhaltensökonomie wagt es, das traditionelle Wirtschaftsmodell des Homo oeconomicus in Frage zu stellen, des rationalen Entscheidungsträgers, der immer versucht, den Nutzen zu maximieren. Stattdessen präsentieren wir den "echten" Homo oeconomicus, einen, der von menschlichen Beschränkungen, Vorurteilen und emotionalen Reaktionen beeinflusst wird. Sie werden das faszinierende Konzept der begrenzten Rationalität entdecken und die kognitiven Einschränkungen anerkennen, die unsere Entscheidungsfähigkeiten definieren. Diese neuen Perspektiven werden Ihr Verständnis von Wirtschaft und menschlichem Verhalten neu gestalten.

	 

	Begegnung mit den Visionären

	 

	Die Seiten von "Behavioral Economics" enträtseln nicht nur die Geheimnisse menschlicher Entscheidungen, sondern stellen Ihnen auch die bemerkenswerten Köpfe vor, die das Feld revolutioniert haben. Sie folgen den unglaublichen Reisen der Nobelpreisträger Daniel Kahneman und Amos Tversky, deren bahnbrechende Forschungen in den 1970er Jahren den Mythos der wirtschaftlichen Rationalität erschütterten. Ihre Pionierarbeit enthüllte die Irrtümer in der traditionellen Wirtschaftstheorie und deckte die Eigenheiten der menschlichen Psyche auf, die unsere Entscheidungen bestimmen. Das Buch befasst sich auch mit den Errungenschaften von Richard Thaler, dessen Arbeit auf dem Gebiet der Behavioral Finance ihm einen Nobelpreis einbrachte und den Weg für eine neue Ära in der Ökonomie ebnete.

	 

	Praktische Einsichten für Ihr Leben

	 

	Dies ist nicht nur eine akademische Erkundung; Es ist ein praktischer Leitfaden, um bessere Entscheidungen zu treffen. Sie lernen, wie Sie die Kunst der Wahlarchitektur, Nudges und libertären Paternalismus nutzen können, um Ihre Entscheidungen in die richtige Richtung zu lenken. Entdecken Sie, wie diese Konzepte zu erheblichen Verbesserungen Ihrer persönlichen und beruflichen Entscheidungen führen können. "Behavioral Economics" stattet Sie mit Strategien zur Minderung kognitiver Verzerrungen aus und lehrt Sie, wie Sie die Fallstricke, die Ihren Erfolg behindern, erkennen und überwinden können. Egal, ob Sie ein Investor, ein politischer Entscheidungsträger oder einfach nur jemand sind, der nach fundierteren Entscheidungen sucht, diese praktischen Tools werden in Ihrem Arsenal an Entscheidungsfindung von unschätzbarem Wert sein.

	 

	Die Kunst des Debiasing beherrschen

	 

	Die Reise des Buches endet mit dem Debiasing, der wichtigen Fähigkeit, die Vorurteile zu erkennen und zu reduzieren, die Ihre finanziellen Entscheidungen beeinflussen. Eldar Shafir, eine angesehene Persönlichkeit auf diesem Gebiet, vermittelt Weisheit, wie man kognitive Verzerrungen mildert, Ihren Umgang mit Geld verändert und Sie auf den Weg zu finanziellem Wohlergehen bringt.

	 

	Ihr Tor zu einer besseren finanziellen Zukunft

	 

	"Behavioral Economics" ist nicht nur ein Buch; Es ist Ihr Tor zum Verständnis der Kräfte, die Ihre Finanzwelt formen. Es ist ein Fahrplan, um klügere Entscheidungen zu treffen, egal ob Sie investieren, sparen oder einfach nur die Entscheidungen in Ihrem Leben treffen. Die fesselnden Einblicke und Beispiele aus der Praxis, die in diesem Buch zu finden sind, bieten Ihnen die Möglichkeit, die Geheimnisse hinter Ihren finanziellen Entscheidungen zu lüften.

	 

	Diese Reise in das Herz der Verhaltensökonomie wird Ihre Annahmen in Frage stellen, Ihren Horizont erweitern und Erkenntnisse liefern, die die Art und Weise, wie Sie Ihre Welt sehen, verändern können. Wir laden Sie ein, weiterzulesen, zu erforschen und die fesselnden Enthüllungen zu entdecken, die Sie auf den Seiten von "Behavioral Economics" erwarten. Ihr Weg zu klügeren Entscheidungen und einer besseren finanziellen Zukunft beginnt hier.

	






Widmung

	Dieses Buch über Verhaltensökonomie richtet sich an Neugierige, Wissenssuchende und diejenigen, die sich danach sehnen, die Geheimnisse des menschlichen Verhaltens und der Entscheidungsfindung zu enträtseln. Es ist eine Hommage an alle Menschen, die daran glauben, dass das Verständnis der Feinheiten des menschlichen Geistes uns in die Lage versetzen kann, bessere Entscheidungen zu treffen, sowohl in unserem persönlichen Leben als auch auf breiterer gesellschaftlicher Ebene.

	 

	Den Schülern, die nach Einsicht dürsten, ist dieses Buch gewidmet. Ihr unermüdliches Streben nach Wissen treibt Innovation und Fortschritt voran. Wir hoffen, dass diese umfassende Erforschung der Verhaltensökonomie als wertvolle Ressource dient, die Ihnen auf Ihrem akademischen Weg hilft und Sie auf die Herausforderungen und Chancen vorbereitet, die vor Ihnen liegen.

	 

	Für die Profis, die jeden Tag komplexe Entscheidungen treffen müssen, ist dieses Buch genau das Richtige für Sie. Wir widmen diese Seiten denjenigen in den Vorstandsetagen von Unternehmen, Regierungsbüros und Labors, die danach streben, fundierte Entscheidungen zu treffen, positive Veränderungen zu bewirken und eine Welt zu schaffen, in der rationale Entscheidungen vorherrschen.

	 

	Den politischen Entscheidungsträgern und Führungskräften widmen wir diese Arbeit. Ihre Entscheidungen haben tiefgreifende Auswirkungen auf die Gesellschaft. Wenn Sie die Prinzipien der Verhaltensökonomie verstehen, hoffen wir, dass Sie Richtlinien entwickeln können, die nicht nur effektiv, sondern auch einfühlsam sind und die tatsächlichen Verhaltensweisen und Grenzen der Menschen, denen Sie dienen, anerkennen.

	 

	Den wissbegierigen Denkern, die ein besseres Verständnis ihrer eigenen Entscheidungen und Vorurteile suchen, ist dieses Buch gewidmet. Die Reise durch die Verhaltensökonomie ist ein Weg zur Selbstverbesserung, der zu klügeren Entscheidungen und einer umfassenderen Wertschätzung der Kräfte führt, die unser Leben formen.

	 

	Den Pädagogen, Forschern und Praktikern, die unermüdlich die Tiefen der Verhaltensökonomie erforscht haben, widmen wir dieses Buch. Ihr Engagement für die Förderung unseres Verständnisses des menschlichen Verhaltens war maßgeblich an der Gestaltung des Inhalts dieser Arbeit beteiligt. Ihre Beiträge sind eine Inspiration für alle, die tiefer in dieses faszinierende Feld eintauchen möchten.

	 

	In einer Welt voller komplexer Entscheidungen und komplizierter menschlicher Interaktionen ist dieses Buch ein Leuchtfeuer des Wissens und der Erleuchtung. Wir laden Sie ein, sich mit uns auf diese bemerkenswerte Reise durch das Reich der Verhaltensökonomie zu begeben, in der die Geheimnisse des Geistes enthüllt und die Kraft der informierten Entscheidungsfindung gefeiert wird. Lassen Sie dieses Engagement ein Beweis für unser gemeinsames Engagement sein, die Welt durch die Linse der Verhaltensökonomie zu verstehen und zu verbessern. Wir laden Sie ein, die auf diesen Seiten gewonnenen Erkenntnisse zu erkunden, zu lernen und vor allem auf Ihr eigenes Leben anzuwenden und eine Leidenschaft für rationale und informierte Entscheidungen zu entfachen.

	 

	Vielen Dank, dass Sie uns auf diesem intellektuellen Abenteuer begleiten.

	






Epigraph

	 Die gesamte Wirtschaft als wirtschaftliche Einheit kann nicht einfach als die Summe der Handlungen einzelner Einheiten analysiert werden, ebensowenig wie der gesamte Prozess der Verdauung durch die Bewegungen der Moleküle erklärt werden kann, aus denen der Körper eines Tieres besteht .�

	 

	- Georg Katona

	 

	In dem riesigen Geflecht menschlichen Verhaltens und wirtschaftlicher Entscheidungsfindung hallen George Katonas Worte mit tiefer Weisheit wider. Sie erinnern uns daran, dass das Verständnis der Wirtschaft, wie das Verständnis der Feinheiten der Verdauung, eine ganzheitliche Perspektive erfordert – eine, die sich mit den komplizierten Mechanismen des Geistes, den Vorurteilen, die unsere Entscheidungen prägen, und der Rationalität, die unsere Entscheidungen leitet, befasst.

	 

	Wenn wir uns auf diese Erkundung der Verhaltensökonomie einlassen, dienen diese Worte als Leitfaden. Sie laden uns ein, hinter die Oberfläche individueller Entscheidungen zu blicken und die zugrunde liegenden Strömungen der menschlichen Psychologie aufzudecken, die unser wirtschaftliches Leben beeinflussen. In einer Welt, in der die Untersuchung des Verhaltens für das wirtschaftliche Verständnis immer wichtiger wird, inspirieren uns diese Worte, die Komplexität der Entscheidungsfindung mit Neugier und Zielstrebigkeit anzunehmen.

	 

	Die Reise, die Sie auf den Seiten dieses Buches erwartet, ist eine Reise in das Reich, in dem sich das Kollektiv und das Individuum überschneiden. Es ist eine Einladung, über das Rätsel menschlicher Entscheidungen und ihre tiefgreifenden Auswirkungen auf die Wirtschaftslandschaft nachzudenken. Indem wir Katonas Weisheit beherzigen, wollen wir die Feinheiten der Verhaltensökonomie entwirren und tief in die Bereiche der kognitiven Verzerrung, der begrenzten Rationalität und der verschiedenen Faktoren eintauchen, die unsere finanziellen und persönlichen Entscheidungen beeinflussen.

	 

	Begleiten Sie uns auf der Suche nach dem Zusammenhang, den Zusammenhang zwischen menschlichem Verhalten und Wirtschaft zu verstehen, und lassen Sie diese Worte eine ständige Erinnerung an den großen Teppich von Faktoren sein, die die Entscheidungen, die wir treffen, prägen. Auf dieser Reise möchten wir Sie mit Einsichten und Wissen ausstatten, damit Sie fundiertere und rationalere Entscheidungen treffen können. Lassen Sie sich von der Inschrift leiten, während wir uns auf dieses intellektuelle Abenteuer durch die faszinierende Welt der Verhaltensökonomie begeben.

	 

	Wir laden Sie ein, die Herausforderung anzunehmen, Ihre Neugier zu wecken und das faszinierende Zusammenspiel zwischen Wirtschaft und menschlichem Geist zu erkunden. Dieses Buch ist eine Gelegenheit, die Geheimnisse der Verhaltensökonomie zu enträtseln und ein tieferes Verständnis der Kräfte zu vermitteln, die menschliche Entscheidungen antreiben und unsere Wirtschaftswelt formen.

	 

	Vielen Dank, dass Sie uns auf dieser aufschlussreichen Reise begleiten.

	






Vorwort

	Willkommen in einer Welt, in der Ökonomie auf Psychologie trifft, in der traditionelle Modelle rationaler Entscheidungsfindung mit den faszinierenden Feinheiten des menschlichen Geistes kollidieren. In diesem Buch über Verhaltensökonomie begeben Sie sich auf eine fesselnde Reise in ein Feld, das die Kraft hat, die Art und Weise zu revolutionieren, wie Sie die Entscheidungen wahrnehmen, die Sie jeden Tag treffen. Dies ist nicht nur ein Buch; Es ist ein Tor zum Verständnis der grundlegenden Kräfte, die Ihre Entscheidungen beeinflussen, egal ob Sie in den Aktienmarkt investieren, Ihren nächsten Karriereschritt planen oder einfach nur entscheiden, was Sie zum Abendessen essen möchten.

	 

	Die Reise, die sich auf diesen Seiten entfaltet, ist ein Zeugnis für die faszinierende Überschneidung zweier scheinbar unvereinbarer Welten: Wirtschaft und Psychologie. In einer Welt, in der Entscheidungen alles beeinflussen, von unserem finanziellen Wohlergehen bis hin zur öffentlichen Politik, ist es wichtig, die tiefgreifenden Auswirkungen kognitiver Verzerrungen, begrenzter Rationalität und der beteiligten Verhaltenskräfte zu verstehen. Egal, ob Sie ein Student der Wirtschaftswissenschaften sind, ein Profi, der sich auf einem komplexen Markt zurechtfindet, oder einfach nur ein neugieriger Geist, der die Funktionsweise Ihrer eigenen Entscheidungen verstehen möchte, dieses Buch hat etwas Wertvolles zu bieten.

	 

	Im Kern stellt die Verhaltensökonomie die gängige Meinung in Frage, dass Menschen vollkommen rationale Wesen sind. Stattdessen offenbart sie die bemerkenswerte Art und Weise, in der unser Verstand von traditionellen Wirtschaftsmodellen abweicht. In diesem Buch beschäftigen Sie sich mit den Konzepten der kognitiven Verzerrung, der Verlustaversion und der einflussreichen Arbeit von Wissenschaftlern wie Daniel Kahneman, Amos Tversky und Richard Thaler. Sie erhalten Einblicke in die subtile Kunst des Nudgings und die Gestaltung von Choice-Architekturen und erfahren, wie politische Entscheidungsträger und Unternehmen Entscheidungen beeinflussen, ohne Ihre Freiheit einzuschränken. Am wichtigsten ist, dass Sie praktische Strategien entdecken, um kognitive Verzerrungen zu mildern und fundiertere, rationalere Entscheidungen zu treffen.

	 

	Die Reise durch die Verhaltensökonomie ist eine Gelegenheit, die Geheimnisse des menschlichen Verhaltens zu enträtseln und die Kraft der fundierten Entscheidungsfindung zu nutzen. Es ist ein Abenteuer in das Herz unserer finanziellen und persönlichen Entscheidungen, eine Erkundung, die es Ihnen ermöglicht, sich in einer immer komplexer werdenden Welt zurechtzufinden. Egal, ob Sie sich für die wirtschaftlichen Prinzipien interessieren, die globale Märkte bestimmen, für die Psychologie hinter Ihren täglichen Entscheidungen oder für das Bestreben, die Welt zu einem rationaleren Ort zu machen, Sie haben ein Buch in die Hand genommen, das das Potenzial hat, Ihre Denkweise zu verändern.

	 

	Wenn Sie die Seiten dieses Buches umblättern, ermutigen wir Sie, den Geist der Neugier anzunehmen, Annahmen zu hinterfragen und das Wissen, das Sie erwerben, auf Ihr Leben, Ihre Karriere und die Welt im Allgemeinen anzuwenden. Die Verhaltensökonomie ist mehr als eine akademische Disziplin. Es ist ein Toolkit zum Verständnis und zur Verbesserung der Entscheidungsfindung. Wir hoffen, dass Sie diese Reise genauso aufschlussreich und lohnend finden wie wir. Willkommen in der Welt der Verhaltensökonomie, in der das Studium des menschlichen Verhaltens und die Ökonomie zusammenlaufen und Ihnen eine neue Perspektive auf die Entscheidungen bieten, die unser Leben prägen.

	 

	Danke, dass Sie mit uns den ersten Schritt in dieses intellektuelle Abenteuer gemacht haben. Genießen Sie die Reise!

	






Vorwort

	Auf den Seiten dieses Buches begeben wir uns auf eine Reise in das faszinierende Reich der Verhaltensökonomie, ein Feld, das die Grenzen von Psychologie und Ökonomie miteinander verbindet. Unser Ziel in diesem Vorwort ist es, Ihnen einen Einblick in die faszinierende Welt der Entscheidungsfindung zu geben und zu zeigen, warum wir die Entscheidungen treffen, die wir treffen, und wie diese Entscheidungen oft von traditionellen Wirtschaftsmodellen abweichen. In den folgenden Kapiteln beschäftigen Sie sich mit kognitiven Verzerrungen, der bahnbrechenden Forschung von Visionären wie Daniel Kahneman, Amos Tversky und Richard Thaler sowie mit praktischen Strategien, um fundiertere Entscheidungen in Ihrem täglichen Leben zu treffen.

	 

	Den Kern der Verhaltensökonomie verstehen

	 

	Die Verhaltensökonomie stellt die traditionelle ökonomische Annahme vollkommen rationaler Entscheidungsträger in Frage und stellt Ihnen den wahren Homo oeconomicus vor, der von den Eigenheiten der menschlichen Psychologie beeinflusst wird. Wir beschäftigen uns mit dem Konzept der begrenzten Rationalität und erkennen, dass kognitive Einschränkungen oft unsere Entscheidungsprozesse prägen. Wenn Sie diese Einschränkungen verstehen, werden Sie die Schlüssel zum Verständnis erschließen, warum wir oft Entscheidungen treffen, die durch die Linse der traditionellen Ökonomie irrational erscheinen.

	 

	Die Pioniere einer Revolution

	 

	Lernen Sie die Visionäre kennen, die das Feld der Verhaltensökonomie geprägt haben. Ihre bahnbrechende Forschung hat ihnen nicht nur Nobelpreise eingebracht, sondern auch den Weg für eine völlig neue Perspektive auf wirtschaftliche Entscheidungen geebnet. In diesem Vorwort stellen wir Ihnen Daniel Kahneman und Amos Tversky vor, deren Zusammenarbeit in den 1970er Jahren die Landschaft der Wirtschaftswissenschaften veränderte. Ihre Experimente und Erkenntnisse über menschliches Urteilsvermögen und Entscheidungsfindung beeinflussen weiterhin die Wirtschaft, Psychologie und Politik. Sie lernen auch Richard Thaler kennen, einen Pionier auf dem Gebiet der Behavioral Finance, dessen Arbeit ihm die Anerkennung eingebracht hat, die er verdient hat. Diese Geschichten von Beharrlichkeit, Entdeckungen und intellektuellen Kämpfen werden Sie auf Ihrer Reise in die Welt der Verhaltensökonomie inspirieren.

	 

	Praktische Einsichten für Ihr Leben

	 

	Die Verhaltensökonomie ist nicht nur ein theoretischer Rahmen; Es ist ein praktischer Leitfaden, um bessere Entscheidungen zu treffen. Wenn Sie die Seiten dieses Buches umblättern, werden Sie auf praktische Strategien wie Choice Architecture, Nudging und libertären Paternalismus stoßen, die Sie alle in die Lage versetzen sollen, klügere Entscheidungen zu treffen. Entdecken Sie die Techniken zur Minderung kognitiver Verzerrungen, die es Ihnen ermöglichen, die Fallstricke zu erkennen und zu überwinden, die Ihren finanziellen und persönlichen Erfolg behindern. Egal, ob Sie ein Investor, ein politischer Entscheidungsträger oder einfach nur jemand sind, der fundiertere Entscheidungen treffen möchte, diese Tools werden in Ihrem Entscheidungswerkzeugkasten von unschätzbarem Wert sein.

	 

	Der Weg zum Debiasing

	 

	Die Reise endet mit dem wichtigen Konzept des Debiasing, einer Fähigkeit, die unerlässlich ist, um die Vorurteile, die Ihre finanziellen Entscheidungen beeinflussen, zu erkennen und zu reduzieren. Mit der Weisheit von Eldar Shafir als Leitfaden entdeckst du die Prinzipien der Minderung kognitiver Verzerrungen und lernst die Schlüssel zum finanziellen Wohlergehen kennen.

	 

	Entschlüsseln Sie die Geheimnisse hinter Ihren finanziellen Entscheidungen

	 

	Wir laden Sie ein, sich auf diese transformative Reise in das Herz der Verhaltensökonomie zu begeben. Bereiten Sie sich darauf vor, Ihre Annahmen in Frage zu stellen, Ihren Horizont zu erweitern und Erkenntnisse zu gewinnen, die die Art und Weise, wie Sie Ihre Welt sehen, verändern können. "Behavioral Economics" ist mehr als nur ein Buch; Es ist ein Weg, um klügere Entscheidungen zu treffen und die Geheimnisse hinter Ihren finanziellen Entscheidungen zu lüften.

	 

	Ihre Reise in die faszinierende Welt der Verhaltensökonomie beginnt hier, auf diesen Seiten. Wir hoffen, dass Sie es genauso aufschlussreich und ermächtigend finden, wie wir es beim Schreiben getan haben. Vielen Dank, dass Sie uns auf dieser aufregenden Reise begleiten.

	 

	Fouad Sabry

	






Bestätigungen

	Während wir uns auf diese Reise durch die faszinierende Welt der Verhaltensökonomie begeben, sind wir den vielen Personen und Institutionen, die zur Entstehung dieses Buches beigetragen haben, zutiefst dankbar. Diese Zusammenarbeit wäre nicht möglich gewesen ohne die unerschütterliche Unterstützung und das Engagement zahlreicher Menschen, die ihr Fachwissen und ihre Erkenntnisse geteilt und diese umfassende Auseinandersetzung mit dem Thema geprägt haben.

	 

	In erster Linie gilt unsere herzliche Wertschätzung den Pionieren und Wegbereitern auf dem Gebiet der Verhaltensökonomie. Ihre bahnbrechende Forschung, ihre innovativen Theorien und ihr unermüdliches Engagement für das Verständnis menschlichen Verhaltens haben das Fundament gebildet, auf dem dieses Buch aufbaut. Wir sind Wissenschaftlern wie Daniel Kahneman, Amos Tversky, Richard Thaler und Eldar Shafir zu Dank verpflichtet, deren Arbeit den Weg für die spannenden Einsichten und Entdeckungen geebnet hat, in die wir uns vertiefen werden.

	 

	Wir müssen auch den unzähligen Pädagogen, Forschern und Fachleuten danken, die ihr Wissen und ihre Erfahrung auf diesem Gebiet geteilt haben. Ihr Engagement für die Verbesserung unseres Verständnisses darüber, wie Individuen Entscheidungen treffen und die Auswirkungen kognitiver Verzerrungen, hat den Inhalt dieses Buches bereichert. Ihre unschätzbaren Beiträge sind ein Beweis für den kollaborativen und interdisziplinären Charakter der Verhaltensökonomie.

	 

	Darüber hinaus möchten wir uns bei den Lesern und Enthusiasten der Verhaltensökonomie bedanken. Ihr Interesse an diesem Thema war eine treibende Kraft hinter der Entstehung dieses Buches. Wir hoffen, dass das Wissen, das Sie auf diesen Seiten gewinnen, Sie in die Lage versetzt, bessere Entscheidungen zu treffen, sowohl in Ihrem persönlichen als auch in Ihrem beruflichen Leben.

	 

	Zu guter Letzt möchten wir unseren Familien, Freunden und Angehörigen danken, die uns während des gesamten Schreibprozesses unerschütterlich unterstützt haben. Ihre Ermutigung, Ihre Geduld und Ihr Verständnis haben maßgeblich dazu beigetragen, dass dieses Buch Früchte trägt. Wir sind dankbar für Ihr anhaltendes Vertrauen in unsere Mission, die Verhaltensökonomie für alle zugänglich zu machen.

	 

	Wir hoffen, dass dieses Buch als wertvolle Ressource dient und Neugierde, kritisches Denken und ein tieferes Verständnis der Kräfte anregt, die menschliches Verhalten formen. Wir laden Sie ein, uns auf dieser intellektuellen Reise zu begleiten, während wir die faszinierende Welt der Verhaltensökonomie erkunden.

	 

	Danke, dass du Teil dieses Abenteuers bist.

	






Einleitung

	Willkommen in der faszinierenden Welt der Verhaltensökonomie, in der die traditionellen Grenzen der Ökonomie verschwimmen und das komplexe Geflecht menschlichen Verhaltens in den Vordergrund rückt. Auf den folgenden Seiten laden wir Sie ein, sich auf eine Reise zu begeben, die Ihre vorgefassten Meinungen in Frage stellt, Ihr Verständnis der Entscheidungsfindung erweitert und Sie mit Erkenntnissen befähigt, die Ihr Leben verändern können.

	 

	Im Kern versucht die Verhaltensökonomie zu verstehen, wie wir als Menschen Entscheidungen treffen. Sie erkennt an, dass unsere Entscheidungen oft weit von den vollkommen rationalen Entscheidungen entfernt sind, die die traditionelle Ökonomie voraussetzt. Stattdessen werden unsere Entscheidungen stark von kognitiven Verzerrungen, Heuristiken und dem starken Einfluss von Emotionen beeinflusst. Indem Sie in das faszinierende Reich der Verhaltensökonomie eintauchen, werden Sie eine neue Wertschätzung für die unzähligen Kräfte gewinnen, die Ihre finanziellen Entscheidungen, die Entscheidungen, die Sie in Ihrem täglichen Leben treffen, und sogar die Entscheidungen der Gesellschaft im Allgemeinen prägen.

	 

	In diesem Buch werden wir das komplizierte Geflecht von Konzepten untersuchen, die die Verhaltensökonomie definieren. Sie werden sich mit kognitiven Verzerrungen vertraut machen, den subtilen, oft unsichtbaren Kräften, die uns bei unserer Entscheidungsfindung antreiben und ziehen. Sie werden den Begriff der begrenzten Rationalität verstehen und verstehen, wie unsere kognitiven Einschränkungen eine wichtige Rolle bei der Gestaltung unserer Entscheidungen spielen. Und Sie werden die Schwächen des klassischen Wirtschaftsmodells des Homo oeconomicus erkennen, wenn wir Ihnen ein realistischeres Bild menschlicher Entscheidungsträger präsentieren.

	 

	Aber bei der Verhaltensökonomie geht es nicht nur darum, das Innenleben Ihres Geistes zu enthüllen. Es geht darum, die visionären Denker zu treffen, die das Feld revolutioniert haben. Anhand der Geschichten brillanter Köpfe wie Daniel Kahneman, Amos Tversky und Richard Thaler nehmen wir Sie mit hinter die Kulissen, um Zeuge der intellektuellen Kämpfe, bahnbrechenden Experimente und des unermüdlichen Strebens zu werden, die Komplexität des menschlichen Urteils und der menschlichen Entscheidungen zu verstehen. Diese Menschen sind die Helden, die die Landschaft der Wirtschaft und Psychologie umgestaltet haben, und ihre Geschichten sind genauso faszinierend wie die Konzepte, die sie eingeführt haben.

	 

	Die Reise hört nicht bei der Theorie auf; Wir bieten Ihnen praktische Einblicke, um die Vorurteile zu überwinden, die Ihre täglichen Entscheidungen beeinflussen. Sie erforschen die Kunst der Entscheidungsarchitektur, die subtile Macht des libertären Paternalismus und Strategien zur Minderung kognitiver Verzerrungen. Egal, ob Sie ein Investor, ein politischer Entscheidungsträger, ein Fachmann oder einfach nur jemand sind, der fundiertere Entscheidungen treffen möchte, diese praktischen Tools helfen Ihnen, durch das Labyrinth des menschlichen Verhaltens zu navigieren.

	 

	Diese Erkundung erreicht ihren Höhepunkt mit dem Debiasing, der Fähigkeit, die Vorurteile zu erkennen und zu reduzieren, die Ihre finanziellen Entscheidungen beeinflussen. Durch die Weisheit von Eldar Shafir und anderen Experten geben wir Ihnen die Schlüssel an die Hand, um finanzielles Wohlergehen zu erreichen, indem Sie die Kunst der kognitiven Verzerrung beherrschen.

	 

	Die Welt der Verhaltensökonomie ist nicht nur intellektuell anregend, sondern auch zutiefst relevant für die Entscheidungen, die Sie jeden Tag treffen, von dem, was Sie kaufen, bis hin zu der Art und Weise, wie Sie investieren und sparen. Egal, ob Sie Student, Berufstätiger oder einfach nur neugierig darauf sind, die Feinheiten des menschlichen Verhaltens bei wirtschaftlichen Entscheidungen zu verstehen, dieses Buch verspricht, Ihr Leitfaden, Ihr Begleiter und Ihre Quelle der Erleuchtung zu sein.

	 

	Begeben wir uns also auf diese fesselnde Reise in das Herz der Verhaltensökonomie. Bereiten Sie sich darauf vor, Ihre Annahmen in Frage zu stellen, Ihren Horizont zu erweitern und Erkenntnisse zu gewinnen, die die Art und Weise, wie Sie Ihre Welt sehen, verändern können. Wir laden Sie ein, weiterzulesen, zu erforschen und die fesselnden Enthüllungen zu entdecken, die Sie auf den Seiten von "Behavioral Economics" erwarten. Ihr Weg zu klügeren Entscheidungen und einer besseren finanziellen Zukunft beginnt hier.

	 

	Fouad Sabry

	






Redaktionelle Rezensionen

	"Die gefährlichste Illusion ist, dass wir menschliches Verhalten verstehen." - Amos Tversky

	 

	"Die mächtigste Person der Welt ist der Geschichtenerzähler." - Steve Denning

	 

	"Man kann Menschen nicht ändern, aber man kann die Bedingungen ändern, unter denen sie Entscheidungen treffen." - Richard Thaler

	 

	"Die grundlegende Tatsache über die Idee von Information ist, dass es sich um Informationen für oder über jemanden handelt." - Amartya Sen

	 

	"In der realen Welt basieren unsere Handlungen immer auf unvollständigem Wissen und spiegeln den Einfluss komplexer Motivationen wider." - Daniel Kahneman

	 

	"Menschen können dazu gebracht werden, weitsichtigere Entscheidungen zu treffen, mehr zu sparen, mehr Sport zu treiben und andere Entscheidungen zu treffen, die Selbstbeherrschung erfordern, wenn sie diese Entscheidungen heute für ihr zukünftiges Selbst treffen." - Richard Thaler

	 

	"Es ist nicht die stärkste Spezies, die überlebt, und auch nicht die intelligenteste, sondern diejenige, die am besten auf Veränderungen reagiert." - Charles Darwin

	 

	"Unwissend zu sein, was geschah, bevor du geboren wurdest, bedeutet, immer ein Kind zu bleiben." - Marcus Tullius Cicero

	 

	"Unser Leben wird durch Details vergeudet. Vereinfachen, vereinfachen." - Henry David Thoreau

	 

	"Was hinter uns liegt und was vor uns liegt, sind winzige Dinge im Vergleich zu dem, was in uns liegt." - Ralph Waldo Emerson

	






Prolog

	In der faszinierenden Welt der Verhaltensökonomie ist die Bühne bereitet, das Rampenlicht brennt und der Vorhang hebt sich, um die Komplexität menschlicher Entscheidungen zu enthüllen. Dieser Prolog dient als Einladung, als kleiner Einblick in die faszinierende Erkundung, die Sie auf den Seiten dieses Buches erwartet. Es ist der Auftakt zu einer fesselnden Reise, die die Geheimnisse hinter den Entscheidungen, die wir treffen, enthüllt und wie sie unsere Welt formen.

	 

	Eine unkonventionelle Reise beginnt

	 

	Bereiten Sie sich auf eine unkonventionelle Reise in das Herz der menschlichen Entscheidungsfindung vor. Unsere Geschichte beginnt mit der Prämisse, dass die Art und Weise, wie wir Entscheidungen treffen, oft weit von der idealisierten Rationalität entfernt ist, die die klassische Ökonomie annimmt. Auf diesen Seiten stellen wir die Vorstellung des Homo oeconomicus, des vollkommen rationalen Entscheidungsträgers, in Frage und stellen Ihnen stattdessen den Homo oeconomicus der realen Welt vor. Dies ist ein Entscheidungsträger, der von kognitiven Verzerrungen, Emotionen und einer Reihe von psychologischen Eigenheiten beeinflusst wird.

	 

	Der traditionellen Ökonomie trotzen

	 

	In der Welt der Verhaltensökonomie trotzen wir traditionellen Wirtschaftsmodellen, die den Reichtum des menschlichen Verhaltens nicht berücksichtigen. Das Konzept der begrenzten Rationalität steht im Mittelpunkt, da kognitive Einschränkungen unsere Entscheidungen oft leiten. Dieser Prolog bietet Ihnen einen Einblick in die Unvollkommenheiten des menschlichen Urteilsvermögens und der Entscheidungsfindung, die das gesamte Feld der Verhaltensökonomie untermauern.

	 

	Lernen Sie die Visionäre kennen

	 

	Der Prolog wäre nicht vollständig, ohne Ihnen die bemerkenswerten Visionäre vorzustellen, die das Feld revolutioniert haben. Sie lernen die Geschichten von Daniel Kahneman und Amos Tversky kennen, deren gemeinsame Forschung in den 1970er Jahren die konventionelle Weisheit der ökonomischen Rationalität erschütterte. Diese Nobelpreisträger enthüllten die Eigenheiten der menschlichen Psyche und lösten eine Revolution in Wirtschaft, Psychologie und Politik aus. Und dann ist da noch Richard Thaler, der Architekt des Behavioral Finance, der mit seiner Pionierarbeit den Status quo immer wieder in Frage stellt.

	 

	Praktische Einblicke warten auf Sie

	 

	Wenn Sie diese Reise fortsetzen, werden Sie feststellen, dass die Verhaltensökonomie nicht nur ein akademisches Unterfangen ist. Es ist ein praktischer Leitfaden, um bessere Entscheidungen zu treffen. Du erkundest die Kunst der Entscheidungsarchitektur, des Nudgings und des libertären Paternalismus, die deine persönlichen und beruflichen Entscheidungen erheblich verbessern können. Es werden Strategien zur Minderung kognitiver Verzerrungen aufgezeigt, die Sie mit den Werkzeugen ausstatten, um die Fallstricke, die sich Ihnen in den Weg stellen können, zu erkennen und zu überwinden. Ganz gleich, ob Sie ein Investor oder ein politischer Entscheidungsträger sind oder einfach nur fundiertere Entscheidungen treffen möchten, diese praktischen Erkenntnisse werden für Ihre Entscheidungsfindung unerlässlich sein.

	 

	Der Weg zum Debiasing

	 

	Die Reise erreicht ihren Höhepunkt mit der unverzichtbaren Fähigkeit des Debiasing. Das Erkennen und Reduzieren der Verzerrungen, die Ihre finanziellen Entscheidungen beeinflussen, ist das letzte Puzzleteil. Mit der Weisheit von Eldar Shafir unter der Leitung werden Sie die Prinzipien der Minderung kognitiver Verzerrungen freischalten und sich auf den Weg zu finanziellem Wohlergehen begeben.

	 

	Eine Einladung zu einer aufschlussreichen Reise

	 

	Dieser Prolog ist eine Einladung zu einer aufschlussreichen Reise in das Herz der Verhaltensökonomie. Sie sind dabei, Ihre vorgefassten Meinungen in Frage zu stellen, Ihren Horizont zu erweitern und Erkenntnisse zu gewinnen, die die Art und Weise, wie Sie Ihre Welt sehen, verändern können. "Behavioral Economics" ist nicht nur ein Buch; Es ist eine Erkundung des komplizierten Netzes menschlicher Entscheidungen, die es Ihnen ermöglicht, die Geheimnisse hinter Ihren finanziellen Entscheidungen zu lüften.

	 

	Die Reise beginnt hier, auf dieser Seite. Wir hoffen, dass Sie es genauso fesselnd und aufschlussreich finden, wie wir es beim Schreiben getan haben. Vielen Dank, dass Sie sich uns auf diesem aufregenden Abenteuer angeschlossen haben.

	 

	Fouad Sabry

	






Kurzer Überblick

	Willkommen in der Welt der Verhaltensökonomie, einer fesselnden und aufschlussreichen Reise in die komplizierten Abläufe des menschlichen Geistes und seine Auswirkungen auf die Entscheidungsfindung. Dieses Buch ist eine umfassende Erkundung des Feldes und bietet Einblicke in die Schlüsselkonzepte, einflussreichen Persönlichkeiten und bahnbrechenden Theorien, die unser Verständnis von wirtschaftlichem Verhalten geprägt haben. Werfen wir einen kurzen Blick darauf, was jedes Kapitel für Sie bereithält:

	 

	Kapitel 1: Verhaltensökonomik

	 

	In unserem einleitenden Kapitel legen wir den Grundstein, indem wir definieren, was Behavioral Economics ist und warum sie wichtig ist. Entdecken Sie, wie sie traditionelle Wirtschaftsmodelle in Frage stellt, indem sie Psychologie, Kognitionswissenschaft und Beobachtungen aus der realen Welt integriert, um menschliche Entscheidungen besser zu erklären.

	 

	Kapitel 2: Kognitive Verzerrung

	 

	Tauchen Sie ein in die faszinierende Welt der kognitiven Verzerrungen, der versteckten mentalen Abkürzungen und Fehler, die unsere Entscheidungsfindung beeinflussen. Erfahren Sie mehr über Bestätigungsfehler, Verankerung und andere kognitive Verzerrungen, die sich auf Ihre täglichen Entscheidungen auswirken.

	 

	Kapitel 3: Begrenzte Rationalität

	 

	Erforschen Sie das Konzept der begrenzten Rationalität, das anerkennt, dass Menschen über begrenzte kognitive Ressourcen verfügen. Verstehen Sie, wie sich diese Einschränkung auf unsere Fähigkeit auswirkt, optimale Entscheidungen zu treffen, und wie wir uns in einer komplexen Welt anpassen.

	 

	Kapitel 4: Homo oeconomicus

	 

	Lernen Sie den Homo oeconomicus kennen, den idealisierten rationalen Entscheidungsträger der traditionellen Ökonomie. Entdecken Sie, warum dieses Modell die Nuancen des menschlichen Verhaltens nicht erfasst und warum die Verhaltensökonomie eine realistischere Alternative bietet.

	 

	Kapitel 5: Versunkene Kosten

	 

	Tauchen Sie ein in den Irrtum der versunkenen Kosten und erfahren Sie, warum wir oft irrationale Entscheidungen treffen, indem wir vergangene Investitionen und nicht zukünftige Vorteile berücksichtigen. Finden Sie heraus, wie sich diese psychologische Falle auf finanzielle, persönliche und berufliche Entscheidungen auswirkt.

	 

	Kapitel 6: Daniel Kahneman

	 

	Lernen Sie Daniel Kahneman kennen, den Nobelpreisträger, dessen Arbeit die Verhaltensökonomie maßgeblich beeinflusst hat. Entdecken Sie seine bahnbrechende Forschung zu kognitiven Verzerrungen und gewinnen Sie Einblicke in das Zwei-System-Denkmodell.

	 

	Kapitel 7: Amos Tversky

	 

	Entdecken Sie das kollaborative Genie von Amos Tversky und Daniel Kahneman. Erfahren Sie mehr über ihre bahnbrechende Arbeit zu Heuristiken und Verzerrungen, die die Grundlage vieler Prinzipien der Verhaltensökonomie bilden.

	 

	Kapitel 8: Prospect Theory

	 

	Erfahren Sie mehr über die Prospect Theory, einen Eckpfeiler der Verhaltensökonomie, die eine neue Perspektive darauf bietet, wie Individuen Risiken bewerten und Entscheidungen unter Unsicherheit treffen. Erforschen Sie die Wertfunktion und das Konzept der Verlustaversion.

	 

	Kapitel 9: Entscheidungstheorie

	 

	Vertiefen Sie sich in die Prinzipien der Entscheidungstheorie und untersuchen Sie, wie Individuen in verschiedenen Szenarien Entscheidungen treffen. Verstehen Sie die Nutzentheorie, die Theorie des erwarteten Nutzens und die Auswirkungen von Framing.

	 

	Kapitel 10: Verlustaversion

	 

	Erforschen Sie das mächtige Konzept der Verlustaversion, das unsere Tendenz offenbart, Verluste zu vermeiden, anstatt gleichwertige Gewinne zu erzielen. Finden Sie heraus, wie diese kognitive Verzerrung verschiedene Aspekte des Lebens beeinflusst, von finanziellen Entscheidungen bis hin zu persönlichen Entscheidungen.

	 

	Kapitel 11: Status Quo Bias

	 

	Untersuchen Sie die Verzerrung des Status quo und wie Individuen dazu neigen, den aktuellen Stand der Dinge beizubehalten. Verstehen Sie die psychologischen Grundlagen dieser Voreingenommenheit und ihre Auswirkungen auf die öffentliche Politik und das tägliche Leben.

	 

	Kapitel 12: Endowment-Effekt

	 

	Erfahren Sie mehr über den Endowment-Effekt, ein psychologisches Phänomen, bei dem Menschen dazu neigen, Gegenstände, die sie besitzen, überzubewerten. Erfahren Sie, wie sich diese kognitive Verzerrung auf Kauf- und Verkaufsentscheidungen sowie auf Verhandlungen auswirken kann.

	 

	Kapitel 13: Richard Thaler

	 

	Lernen Sie Richard Thaler kennen, einen Pionier der Verhaltensökonomie und den Vater der "Nudge"-Theorie. Entdecken Sie, wie seine Forschung die öffentliche Politik beeinflusst hat und wie kleine Änderungen in der Entscheidungsarchitektur zu rationaleren Entscheidungen führen können.

	 

	Kapitel 14: Mentale Buchhaltung

	 

	Erfahren Sie mehr über das Konzept der mentalen Buchhaltung und darüber, wie Einzelpersonen ihre finanziellen Entscheidungen unterteilen. Verstehen Sie die Auswirkungen der mentalen Buchhaltung auf Budgetierung, Ausgaben und Investitionsentscheidungen.

	 

	Kapitel 15: Libertärer Paternalismus

	 

	Untersuchen Sie die Prinzipien des libertären Paternalismus, eines einzigartigen Ansatzes, der darauf abzielt, Individuen zu besseren Entscheidungen zu führen und gleichzeitig ihre Freiheit zu bewahren. Erfahren Sie, wie politische "Nudges" den Menschen helfen können, Entscheidungen zu treffen, die ihren Interessen entsprechen.

	 

	Kapitel 16: Choice-Architektur

	 

	Verstehen Sie die Rolle der Auswahlarchitektur bei der Gestaltung von Entscheidungsumgebungen. Erfahren Sie, wie das Design von Entscheidungen das Verhalten beeinflussen und zu rationaleren Ergebnissen führen kann.

	 

	Kapitel 17: Nudge (Buch)

	 

	Entdecken Sie den Bestseller "Nudge" von Thaler und Sunstein, ein bahnbrechendes Werk der Verhaltensökonomie. Entdecken Sie, wie sich die Autoren für den Einsatz von Nudges einsetzen, um die Wahlmöglichkeiten in verschiedenen Aspekten des Lebens zu verbessern.

	 

	Kapitel 18: Heuristik (Psychologie)

	 

	Tauchen Sie ein in die Welt der Heuristiken, mentale Abkürzungen, die die Entscheidungsfindung vereinfachen. Erfahren Sie, wie Heuristiken sowohl effizient als auch anfällig für kognitive Verzerrungen sein können und wie sie unsere Entscheidungen beeinflussen.

	 

	Kapitel 19: Minderung kognitiver Verzerrungen

	 

	Erfahren Sie mehr über Strategien und Techniken zur Minderung kognitiver Verzerrungen bei der Entscheidungsfindung. Entdecken Sie praktische Methoden, um in Ihrem persönlichen und beruflichen Leben rationalere Entscheidungen zu treffen.

	 

	Kapitel 20: Eldar Shafir

	 

	Lernen Sie Eldar Shafir kennen, eine prominente Persönlichkeit auf diesem Gebiet, und erkunden Sie seine Arbeit zur Psychologie der Knappheit. Verstehen Sie, wie die Denkweise der Knappheit wirtschaftliche Entscheidungen und Verhaltensweisen beeinflussen kann.

	 

	Kapitel 21: Debiasing

	 

	Beenden Sie Ihre Reise, indem Sie sich mit Debiasing-Techniken und -Strategien befassen. Erfahren Sie, wie Sie kognitive Verzerrungen in Ihrer eigenen Entscheidungsfindung erkennen und bekämpfen können, was letztendlich zu fundierteren Entscheidungen führt.

	 

	Dieses Buch verspricht eine fesselnde und aufschlussreiche Erkundung der Verhaltensökonomie zu sein und Ihnen ein tieferes Verständnis dafür zu vermitteln, wie der menschliche Geist funktioniert und wie er wirtschaftliche Entscheidungen beeinflusst. Egal, ob Sie Student, Profi oder einfach nur neugierig auf die Feinheiten des menschlichen Verhaltens sind, dieses Buch hat etwas Wertvolles zu bieten. Begleiten Sie uns, wenn wir die Geheimnisse der Verhaltensökonomie enträtseln und Sie in die Lage versetzen, in allen Aspekten des Lebens fundiertere Entscheidungen zu treffen.

	






Von der Innenklappe

	Willkommen an der hochmodernen Schnittstelle von Psychologie und Wirtschaft, an der menschliches Verhalten die Welt der Finanzen und der Entscheidungsfindung prägt. "Behavioral Economics" nimmt Sie mit auf eine aufschlussreiche Reise in das Reich der Wahl und ihre unbestreitbare Verbindung zu den faszinierenden Eigenheiten des menschlichen Geistes. Mit fesselnden Einblicken, Beispielen aus der Praxis und Expertenanalysen verspricht dieses Buch, die Art und Weise, wie Sie über Ihre finanziellen Entscheidungen nachdenken, zu revolutionieren.

	 

	Enthüllen Sie die verborgenen Kräfte hinter Ihren Entscheidungen

	 

	Haben Sie sich jemals gefragt, warum Sie bestimmte Entscheidungen treffen, wenn es um Ihr Geld geht, auch wenn die Logik etwas anderes nahelegt? Tauchen Sie ein in die Welt der kognitiven Verzerrung, in der unser Gehirn uns oft in die Irre führt, und erfahren Sie, wie sich diese subtilen psychologischen Faktoren auf jeden Aspekt unseres finanziellen Lebens auswirken. Mit "Behavioral Economics" gewinnen Sie eine neue Wertschätzung für die Kräfte, die Ihre Ausgaben-, Spar- und Investitionsgewohnheiten antreiben.

	 

	Konventionelle Weisheiten in Frage stellen

	 

	Die "Behavioral Economics" wagt es, die gängige Vorstellung vom Homo oeconomicus, dem vollkommen rationalen Entscheidungsträger, in Frage zu stellen. Stattdessen enthüllt sie den "wahren" Homo oeconomicus  ,  ein Wesen, das von emotionalen Reaktionen, kognitiven Abkürzungen und irrationalen Tendenzen beeinflusst wird. In fesselnden Erzählungen erkundest du, wie unser Gehirn so verdrahtet ist, dass es Entscheidungen trifft, oft gegen unsere eigenen Interessen, und wie sich diese Realität auf Märkte, Politik und unser tägliches Leben auswirkt.

	 

	Lernen Sie die Köpfe kennen, die die Wirtschaft umgestaltet haben

	 

	Tauchen Sie ein in das Leben der bahnbrechenden Wissenschaftler, die das Gebiet der Verhaltensökonomie revolutioniert haben. Von den Nobelpreisträgern Daniel Kahneman und Amos Tversky bis hin zur Pionierarbeit von Richard Thaler stellt Ihnen dieses Buch die Visionäre vor, die die Vorurteile aufgedeckt haben, die unsere Finanzwelt prägen. Ihre Geschichten bieten einen Einblick in die intellektuellen Kämpfe, bahnbrechenden Experimente und das unermüdliche Streben, die Geheimnisse des menschlichen Urteils und der menschlichen Entscheidungen zu verstehen.

	 

	Praktische Einblicke in die Praxis

	 

	Aber dies ist nicht nur eine akademische Reise   , sondern ein praktischer Leitfaden, um bessere Entscheidungen zu treffen. Erforschen Sie die Kunst der Entscheidungsarchitektur und des libertären Paternalismus und entdecken Sie, wie kleine "Nudges" zu erheblichen Verbesserungen bei der Entscheidungsfindung führen können. Rüsten Sie sich mit Tools zur Minderung kognitiver Verzerrungen aus und lernen Sie, wie Sie die Fallstricke, die Ihren finanziellen Erfolg behindern, erkennen und überwinden können. Egal, ob Sie ein Investor, ein politischer Entscheidungsträger, ein Fachmann oder einfach nur jemand sind, der einen fundierteren finanziellen Weg sucht, "Behavioral Economics" bietet Ihnen unschätzbare Strategien, um Ihre Entscheidungsfähigkeit zu verbessern.

	 

	Ein Weg zum finanziellen Wohlergehen

	 

	Die Reise gipfelt darin, die wesentliche Fähigkeit zu entzerren, die Verzerrungen   zu  erkennen und zu reduzieren, die Ihre finanziellen Entscheidungen beeinflussen. Durch die Weisheit von Eldar Shafir erhalten Sie Einblicke in Techniken zur Minderung kognitiver Verzerrungen, die es Ihnen letztendlich ermöglichen, Ihre Herangehensweise an Geld zu ändern und sich auf den Weg zu finanziellem Wohlergehen zu begeben.

	 

	Bereiten Sie sich auf eine transformative Reise in das Herz der Verhaltensökonomie vor. "Behavioral Economics" ist nicht nur ein Buch; Es ist Ihr Tor zum Verständnis der Kräfte, die Ihre Finanzwelt prägen, und ein Fahrplan, um klügere Entscheidungen zu treffen. Egal, ob Sie ein Anfänger oder ein Experte auf diesem Gebiet sind, dieses Buch wird Ihnen eine neue Perspektive und praktische Werkzeuge an die Hand geben, um sich in der komplexen Welt der wirtschaftlichen Entscheidungen zurechtzufinden.

	 

	Zögern   Sie  nicht, noch heute in die faszinierende Welt der "Verhaltensökonomie" einzutauchen und die Geheimnisse hinter Ihren finanziellen Entscheidungen zu lüften. Ihre Reise in eine bessere finanzielle Zukunft beginnt jetzt.

	 

	Fouad Sabry

	






Von der Rückseite

	Entschlüsseln Sie die Geheimnisse Ihrer finanziellen Entscheidungen!

	 

	Sind Sie fasziniert von den Geheimnissen des menschlichen Verhaltens und wie es die Entscheidungen, die wir treffen, beeinflusst? Bereiten Sie sich auf eine fesselnde Reise in die Welt der Verhaltensökonomie vor. Dieses Buch ist Ihr Schlüssel zur Entschlüsselung des faszinierenden Bereichs, in dem Psychologie auf Wirtschaft trifft und wo unsere Macken und Vorurteile die Art und Weise prägen, wie wir mit unserem Geld umgehen. Entdecken Sie bahnbrechende Erkenntnisse, entdecken Sie einflussreiche Persönlichkeiten und gewinnen Sie ein tieferes Verständnis für die verborgenen Kräfte, die unsere finanziellen Entscheidungen antreiben.

	 

	Entdecken Sie die faszinierende Welt der Verhaltensökonomie

	 

	In diesem aufschlussreichen Buch tauchen Sie ein in die zum Nachdenken anregende Welt der Verhaltensökonomie. Entwirren Sie die Komplexität der menschlichen Psychologie, während Sie die kognitiven Verzerrungen erforschen, die unser tägliches Leben beeinflussen. Vertiefen Sie sich in das Konzept der begrenzten Rationalität und fordern Sie das traditionelle Wirtschaftsmodell mit dem Konzept des Homo oeconomicus heraus. Entdecken Sie, wie der Begriff der versunkenen Kosten uns in die Irre führen kann und warum Verlustaversion uns in unserer Komfortzone hält. Von der Status-quo-Verzerrung bis hin zum Endowment-Effekt werden diese Kapitel die Art und Weise verändern, wie Sie über die Entscheidungsfindung denken.

	 

	Lernen Sie die Visionäre kennen, die das Feld geprägt haben

	 

	Lernen Sie die bemerkenswerten Köpfe hinter der Revolution der Verhaltensökonomie kennen. Folgen Sie den außergewöhnlichen Reisen von Daniel Kahneman, Amos Tversky und Richard Thaler, deren bahnbrechende Forschung die Regeln der Ökonomie neu geschrieben hat. Ihre Experimente und Erkenntnisse haben ihnen nicht nur Nobelpreise eingebracht, sondern auch die Art und Weise verändert, wie wir menschliches Urteilsvermögen und Entscheidungsfindung wahrnehmen. Ihre Geschichten werden Sie dazu inspirieren, anders zu denken und Ihre Entscheidungen aus einer neuen Perspektive anzugehen.

	 

	Praktische Strategien für den Alltag freischalten

	 

	Die Verhaltensökonomie ist nicht nur ein theoretischer Rahmen; Es ist ein praktischer Leitfaden, um Ihre finanziellen Entscheidungen zu verstehen und zu verbessern. Erfahren Sie mehr über die Kunst der Choice-Architektur und entdecken Sie, wie Sie mit einfachen Nudges zu besseren Ergebnissen führen können. Erkunden Sie Techniken zur Minderung kognitiver Verzerrungen und finden Sie heraus, wie Sie Ihre Fallstricke bei der Entscheidungsfindung überwinden können. Tauchen Sie ein in die Welt der mentalen Buchhaltung, des libertären Paternalismus und der Entscheidungsarchitektur, um die Art und Weise zu verändern, wie Sie Ihre persönlichen und beruflichen Entscheidungen angehen.

	 

	Meistern Sie die Kunst des Debiasing

	 

	Abschließend mit dem unverzichtbaren Thema Debiasing gibt Ihnen dieses Buch die Werkzeuge an die Hand, um rationalere und fundiertere Entscheidungen zu treffen. Erfahren Sie, wie Sie Ihre Vorurteile erkennen und überwinden können, sei es beim Investieren, Ausgeben oder Sparen. Mit der Weisheit von Eldar Shafir als Leitfaden entdeckst du die Prinzipien der Minderung kognitiver Verzerrungen und die Schlüssel zum Erreichen von finanziellem Wohlergehen.

	 

	Bereiten Sie sich darauf vor, von dieser fesselnden Reise in das Herz der Verhaltensökonomie inspiriert, gebildet und gestärkt zu werden. Dieses Buch ist eine Pflichtlektüre für Studenten, Fachleute und alle, die sich für die Feinheiten des menschlichen Verhaltens im Bereich der Wirtschaft interessieren. Es ist an der Zeit, die Geheimnisse hinter Ihren finanziellen Entscheidungen zu entschlüsseln und eine Zukunft mit fundierteren und rationaleren Entscheidungen zu beginnen.

	 

	Verpassen Sie nicht diese Gelegenheit, eine neue Perspektive auf Ihr finanzielles Leben zu gewinnen. Holen Sie sich noch heute Ihr Exemplar von "Behavioral Economics" und beginnen Sie Ihre Reise zu klügeren Entscheidungen und finanziellem Erfolg.

	 

	Fouad Sabry

	






Vom Autor

	Liebe Leserin, lieber Leser,

	 

	Willkommen in der faszinierenden Welt der Verhaltensökonomie. Als Autor dieses Buches freue ich mich, Ihnen ein Thema vorstellen zu können, das nicht nur intellektuell anregend, sondern auch zutiefst relevant für unser tägliches Leben ist. Die Verhaltensökonomie ist eine faszinierende Untersuchung darüber, wie menschliches Verhalten die Entscheidungen beeinflusst, die wir treffen, und sie enthüllt die Geheimnisse, warum wir so handeln, wie wir es tun, wenn wir mit wirtschaftlichen Entscheidungen konfrontiert werden.

	 

	Beim Schreiben dieses Buches ist es mein Ziel, die komplizierten Konzepte der Verhaltensökonomie einem breiten Publikum zugänglich und ansprechend zu machen. Egal, ob Sie ein Student, ein Profi oder einfach nur jemand sind, der neugierig darauf ist, die Eigenheiten der menschlichen Natur zu verstehen, wenn es um Geld geht, dieses Buch ist so konzipiert, dass es Ihr zuverlässiger Begleiter ist.

	 

	Die Verhaltensökonomie ist ein Gebiet, das von Wissenschaftlern, Ökonomen und politischen Entscheidungsträgern weltweit gefeiert und gefördert wird. Es bietet eine neue Perspektive auf die wirtschaftliche Entscheidungsfindung, eine, die die Komplexität und Unvollkommenheit der menschlichen Psychologie anerkennt. Auf diesen Seiten nehme ich Sie mit auf eine Reise durch die zentralen Ideen, bahnbrechenden Experimente und einflussreichen Persönlichkeiten, die diese Disziplin geprägt haben.

	 

	Wenn wir uns in die Kapitel dieses Buches vertiefen, werden Sie die faszinierenden Konzepte der kognitiven Verzerrung, der begrenzten Rationalität und des berühmten Homo oeconomicus entdecken. Sie werden die psychologischen Grundlagen von Entscheidungen im Zusammenhang mit versunkenen Kosten, Verlustaversion und Status-quo-Verzerrungen untersuchen, die Entscheidungen sowohl in unserem persönlichen als auch in unserem beruflichen Leben beeinflussen. Sie werden auch die Visionäre auf diesem Gebiet wie Daniel Kahneman, Amos Tversky und Richard Thaler treffen, deren Pionierarbeit den Weg beleuchtet hat, den wir in der Verhaltensökonomie einschlagen.

	 

	Darüber hinaus befasst sich dieses Buch mit den praktischen Anwendungen der Verhaltensökonomie, von der Kunst der Wahlarchitektur bis hin zum sanften Anstoß des libertären Paternalismus. Wir werden die Strategien zur Minderung kognitiver Verzerrungen und die Weisheit von Eldar Shafir zum Verständnis der Knappheitsmentalität untersuchen. Abschließend werden wir Debiasing-Techniken untersuchen, die für rationalere und fundiertere Entscheidungen unerlässlich sind.

	 

	Ich lade Sie ein, sich auf diese aufschlussreiche Reise durch die Bereiche der Verhaltensökonomie zu begeben. Gemeinsam werden wir die Geheimnisse des menschlichen Verhaltens und der wirtschaftlichen Entscheidungen enträtseln und Erkenntnisse gewinnen, die wir in unserem persönlichen und beruflichen Leben anwenden können. Bereiten Sie sich darauf vor, inspiriert, unterhalten und informiert zu werden, während wir durch dieses faszinierende Feld reisen. Vielen Dank, dass Sie sich mir angeschlossen haben, und ich freue mich darauf, diese faszinierende Erkundung mit Ihnen zu teilen.

	 

	Aufrichtig

	 

	Fouad Sabry
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